Rifai1 & Partners

Kapitalmarkifinanzierungen

Erfolgreiche Finanzierungen Uber den Kapitalmarkt sind in der Regel das Resultat
einer klaren Strategie, eines nachhaltigen und erfolgreichen Geschaftsmodells und
einer gezielten und systematischen Vorbereitung und Professionalisierung des
jeweilligen Unternehmens. Entsprechend ist das Thema dieses Coachings das
Ausarbeiten addquater, organisationsspezifischer Finanzierungsstrategien, die darauf
ausgerichtet sind, die Wertsteigerung Ihres Unternehmens positiv zu beeinflussen. Sie
lernen Kapitalmarkte als flexible Quelle kennen, welche zur Finanzierung
zukunftsweisender Investitionen dienen und die es Ihnen erlauben, Ihr Unternehmen
finanztechnisch solide in die Zukunft zu fOhren.

Dabei werden die unterschiedlichsten Instrumente behandelt, Eigen- wie
Fremdkapital sowie hybride Instrumente und deren Vor- und Nachteile diskutiert.

Schwerpunkte:

Unternehmensstrategie und addquate Finanzierungskonzepte
Kapitalmarkt: Uberblick, Mdglichkeiten und Anforderungen
Evaluation von Finanzierungsinstrumenten
Unternehmensbewertungsmodelle

Themen:

Unternehmensstrategie: StoBrichtung, Mittelfristplanung, Businesspldne, Mdarkte,
Internationalisierung

Finanzinstrumente: Private Equity, Mezzanine, Eigen - und Fremdkapital,
eigenkapitalbezogene Fremdfinanzierungen, IPO

Professionalisierung von Strukturen und Prozessen im Unternehmen: Steuerungs - und
Reporting — Tools, Finanzierungsldsungen, Présentationsunterlagen,
Transaktionspartner, Kosten, Rating

Teilnehmer:

Business Managers, FUhrungskréfte, Strategie- und Portfolio Manager, EigentUmer, die
expandieren wollen und CFO's

Investition:
CHF 2'500.-
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